
QUALITY-CHECK
ANALYSE. ERGEBNISSE. ENTWICKLUNG.



_SALES-DNA

ANALYSE
Was ist unser Ziel?  

Welche Schritte sind 
dafür notwendig? Wie 

sind wir aktuell 
aufgestellt und warum 
funktionieren manche 

Abläufe besser und 
manche weniger?

Welche Quick-Wins
können uns direkt 

helfen und wie sieht 
der Fahrplan aus, der 

uns zum Ziel führt?

TRAINING
Von individuellen und 
hemdsärmelig, direkt  

umsetzbaren Impulsen 
sind unsere Coachings 

geprägt. Aus der 
Analyse ergeben sich 

klare Kompetenzfelder 
wie auch konkrete 
Stellschrauben zur 

eigenen Verbesserung. 
Immer Energetisch. 

Dynamisch. Interaktiv. 
Und vor allem Positiv. 

UMSETZUNG
Wie kann nun die 

dauerhafte Umsetzung 
gelingen? Wir wollen 
inspirierend sein und 
vor allem messbare 

Ergebnisse erwirken. 
Unser Verständnis für 

erfolgreiche Arbeit. 
Durch gezieltes 

Coaching und Sparring, 
auch mal hartnäckig,   

realisieren wir die 
gesteckten Ziele.

KENNEN KÖNNEN MACHEN



_IMPULSGEBER

STEPHAN WESTERMANN

» Trainer, Coach, Berater in eigener Agentur

» Experte für Holistische Unternehmensentwicklung

» Prozessberater zur Erstellung eines Zukunftsbildes

» Zertifizierter Management Trainer

» RMP-Master

» Ausbildung zum Wing Wave Coach

» Neuroresonanz Master Practitioner

» Trainer für Respekt

» Hochschul-Gastdozent

» Leidenschaftlich positiver Impulsgeber

… und darüber hinaus Vater von zwei wundervollen Kindern!

MENSCHEN IM BUSINESS BESSER 
MACHEN UND DABEI BEGLEITEN, IHRE 
ZUKUNFT SELBST ZU ENTSCHEIDEN



_IM PROFISPORT ZUHAUSE



_FÜR PROFIS IM BUSINESS



BEREIT FÜR ERFOLGREICHE PARTNERBINDUNG?

Wir finden für Sie heraus, was sich die Partner wirklich wünschen, um Ihr Engagement 
zu intensivieren.

_QUALITY-CHECK 



_METHODIK

DIE RICHTIGEN FRAGEN SIND ENTSCHEIDEND FÜR DIE QUALITÄT 
DER ERGEBNISSE:

1. Datenerfassung: Unsere Expertise mündet in einem 
wissenschaftlich fundierten & praktisch erprobten Fragenkatalog von 
mindestens 45 Fragen., welcher individuell auf die Gegebenheiten des 
Vereins angepasst werden kann. 

2. Auswertung: Innerhalb der Auswertungsphase werden die 
Verbesserungspotenziale analysiert.

3. Beratung: Gemeinsam mit Ihnen erfolgt ein Coaching
über praxisnahe Umsetzungsideen.

DATEN. ERGEBNIS. WISSEN.



_DURCHFÜHRUNG

WIR KÜMMERN UNS VON A BIS Z 

- Entwicklung einer individuellen Qualitycheck-Vorlage an die 

eigenen Bedürfnisse

- Erstellung von bis zu 10 individuellen Fragebausteinen nach 

Briefing Plausibilitäts-Check und Durchführungstest

- Aufbereitung der übermittelten Partnerdaten nach DSVGO-Norm

- Durchführung des Qualitycheck inklusive Ergebniserfassung für bis 

zu 200 Partner und Sponsoren* 

- Auswertung und Aufbereitung der gesammelten Daten & 

Antworten in Form einer Präsentation der Ergebnisse

- Individuelles Beratungsgespräch und Maßnahmenentwicklung

LEISTUNGEN. ERGEBNISSE.BERATUNG. 

* Die Befragung zusätzlicher Partner ist gegen Aufpreis möglich. 



_ZEITHORIZONT 

IN 3 WOCHEN ZU DATEN IN HÖCHSTER QUALITÄT 

Anpassung des 
Fragebogens

BRIEFING & 
INDIVIDUELLE FRAGEN

DATENERHEBUNG DURCH 
DIGITALE 

BEFRAGUNGSMETHODE
Live oder per Online Meeting 

AUSWERTUNG & 
DATENANALYSE

BERATUNG & COACHING

PRÄSENTATION 
DER ERGEBNISSE

1 TAG 2 WOCHEN 1 WOCHE 1 TAG TBD. 



Investition in die Zukunft. Alles andere als gewöhnlich.

_KALKULATION



_GARANTIE

Unsere Kunden arbeiten im professionellen Spitzensport und sind außergewöhnliche Leistungen gewöhnt.            

Ihr dürft zurecht höchste Ansprüche an unsere Kompetenz und Durchführung erwarten. Dies stellen wir durch 

permanente Weiterentwicklung unserer Maßnahmen und Programme sowie durch unseren eigenen Anspruch an 

eine professionelle und individuelle Umsetzung sicher.

In jedem Fall bringen wir hohe Dynamik, positive Energie, ansteckende Umsetzungsmentalität mit in die 

gemeinsame Arbeit. Garantiert.

ERGEBNISSE. EMOTIONEN. BEGEISTERUNG.

EUR  8.500,-

Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt. und zzgl. Reisekosten



_INSPIRATION

Es ist erstaunlich, wie Stephan es immer wieder schafft, durch einen vermeidlich 
einfachen Wechsel der Perspektive bzw. der Herangehensweise, neue Wege und Ideen 

aufzuzeigen. Neue Wege im Vertrieb. Neue Wege in der Kommunikation. Neue Wege in der 
Zusammenarbeit. Neue Wege in der eigenen Persönlichkeitsentwicklung.  

Stephan ist dabei stets offen, ehrlich, direkt und zeigt sehr viel Leidenschaft in seinen 
inspirierenden Workshops, die geprägt von vielen tollen „Aha-Momenten“ sind.

Markus Buchmann, Vorstand / 2. Vorsitzender MHP RIESEN Ludwigsburg



_MENSCHLICH

Mit Stephans Unterstützung konnten wir in kürzester Zeit unsere Vertriebsstrukturen, -
prozesse & vor allem unsere Vertriebsmitarbeiter auf ein komplett neues Level bringen. 

Sport Business ist People Business und deshalb ist Stephans Vertriebsphilosophie, 
die immer den Menschen in den Mittelpunkt stellt, für uns so passend und so erfolgreich. 

Von dieser sympathischen Menschlichkeit, die Stephan auch stets vorlebt, und von 
seinem pragmatischen Vorgehen, seiner Erfahrung und Begeisterung profitiert unser 

Sales-Team nachhaltig.

Robert Bruck, Geschäftsführer DGS DEUTSCHE GOLF SPORT GmbH



_MOTIVATOR

Stephan ist ein unglaublicher Motivator, der jedes Vertriebsteam mit seinen besonderen 
Ansätzen, Ideen und seinem unglaublichen Willen zu Höchstleistungen motiviert und so 

überdurchschnittliche Ergebnisse und Umsätze erzielt. Darüber hinaus entwickelt er 
außergewöhnliche Strategien und setzt diese gleichsam für seine Auftraggeber um, um 
sich an den Ergebnissen messen zu lassen. Die Zusammenarbeit mit Stephan war nicht 

nur immer erfolgreich sondern vor allem sehr empathisch und angenehm. Er liefert 
nachhaltigen Mehrwert für unser Unternehmen.

Marco Hopp, geschäftsführender Gesellschafter HOPP ACQU!TIES GmbH & Co. KG



_AUFTRAGSGRUNDLAGE
Alle angegebenen Preise und Berechnungsmodelle verstehen sich zzgl. 

der gesetzlichen Mehrwertsteuer, sowie Reise- und Materialkosten. 

An- bzw. Abreisetage werden, sofern relevant, pauschal mit einmalig 

10% vom gesamten Honorar berechnet. Location & Catering werden 

vom Auftraggeber übernommen.

Nach Beauftragung erfolgt die Rechnungsstellung und die Zahlung 

ist vor dem jeweiligen Beratungstag / Workshop fällig.

Alle Rechte an diesem und begleitenden Konzepten sowie dem 

verwendeten Bildmaterial liegen bei devonSPORT. Vervielfältigung auch 

in Auszügen ist ohne schriftliche Genehmigung nicht gestattet.

Angebot freibleibend. Termine nach Verfügbarkeit.



devonSPORT . Elbchaussee 28 . 22765 Hamburg . +49 40 468 958 575 . experten@devon-sport.de . www.devon-sport.de
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